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In era internetului,

know-how-ul este gratis
si la indeméana oricui.

Tu ai nevoie de un leader
in schimbare si motivare!

Lucreaza cu Accelera
pentru ca




INSEAMNA
INVATARE!

TRAINING

INSEAMNA
IN PRIMUL RAND

SC
* arer

- Accelera.




Peste 10.000 de
oameni mal buni

nfiintatd n anul 2005, ca filiald a Academy
Accor Services - Paris, Accelera® este o
companie de Training si Consultanta
specializatda Tn cresterea performantelor
profesionale prin Schimbare si Dezvoltare.

Clientii aleg serviciile noastre, fiindca:
1. Folosim cele mai eficiente tehnici de
schimbare si invatare

2. Trainerii au peste 10 ani de experienta in
domeniu

3. Programele sunt perfect adaptate echipei
tale si

4. Rezultatele obtinute sunt incantatoare!

Cu peste 10.000 de cursanti satisfacuti, din
peste 300 de companii, Tn primii 9 ani de
activitate, Accelera® este leader national in
cresterea performantelor prin schimbarea
atitudinii, motivatiei si comportamentului
profesional.

Poti gdsi peste 1000 de marturii despre
serviciile noastre si clientii Accelera® pe
www.accelera.ro.

accelerarea
Bogdan Comanescu , . mr‘om‘ntei

Director General
Accelera®
01.01.2014

prin
schimbare,
motivare si
dezvoltare!
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Calendar

OPEN TRAINING

Semestrul 2 - 2014

Data TRAINING Durata
18si1 “ . g s . ” .
85119 Tactici Eficiente de Vénzare 2 zile
Septembrie
22,23 §I 24 “ . v 7 .
Octombrie Negocierea Complexa 3 zile
20 §| 21 . ® . o 77 .
) . The Body Reader® - Comunicarea Non Verbala 2 zile
Noiembrie
11 §i 12 “ . . . v oA ~ Y .
b : PowerSales - Psihologie aplicata in vanzari 2 zile
ecembrie

»Plec cu sentimentul ca am invatat in 3 zile mai mult
decdt in 7 ani de vdnzdri in ceea ce priveste
negocierea, atitudinea si capacitatea de performantd

in conditii de stres. Multumesc Accelera!”

CARMEN NICOARA - Area Sales Executive w“
Cel mai tare curs

la care am participat pdnd acum!”
ANA-MARIA MIREA - Account Manager

Peste 1000 de marturii despre trainingurile Accelera ®
la www.accelera.ro

A1
www.accelera.ro
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=, TACTICI EFICIENTE DE

\_/

,: | VANZARE

Open Training

Data:
18 s5i 19 Septembrie 2014

Ce vom descoperi?

Vom descoperi
49 DE TACTICI DE VANZARE

folosite de Top Performeri in vanzari!

Sursa:

- 29 de ani de experientd internationald

- 7 ani de studii si experientd nationald

- Peste 300 de vanzadtori de top
monitorizati In timpul muncii

Subiectele:

1. INTREVEDERILE - Tactici pentru
gestionarea eficienta a intrevederilor de vanzari

2. INTREBCRILE - Tactici eficiente pentru
obtinerea de informatii utile de la clienti

3. PREZENTCRILE - Tactici eficiente pentru
efectuarea prezentarilor memorabile de vanzari

4. PRETUL - Tactici eficiente de gestionare a
discutiilor despre pret si a negocierilor

5. FINALIZAREA - Tactici eficiente pentru
cresterea procentului de finalizare a vanzarilor

Metode de lucru:

- Exercitii si analizd

- Workshop-uri pentru adaptarea tacticilor la
conditiile din propria companie

- Fise de lucru pentru punere in practica

Trainer ‘

Catalin DUMITRU
Senior Consultant Accelera®

- 19 ani de experienta in afaceri,
dintre care 12 ani in vanzari si
managementul vanzarilor

-6 ani in managementul
achizitiilor pentru una dintre cele
mai mari companii de
telecomunicatii

- 2 ani in consultantad pentru corporatii
- Fondator al 2 companii in domeniul consultantei si

distributiei FMCG
- Trainer certificat CNFPA, specialist in achizitii si
vanzari.
“Foarte, foarte, foarte, foarte
interesant si practic. ”
RAUL ADRIAN HIDEGCUTI - Regional Account Manager

Peste 1000 de marturii despre trainingurile Accelera®
la www.accelera.ro

Training DESTINAT: Directorilor, KAM, AM si
Reprezentantilor de Vanzari care vor sa isi
perfectioneze tehnica de vanzare prin
aplicarea unor tactici de vanzare!

Numar de Participanti: 12
Locatia: Bucuresti

Pretul: 199 Euro (+tva) de persoana

Pretul include participarea la training, feed-
back, documentatia, diploma, pauzele de cafea
si pauzele de pranz in restaurantul hotelului.

Inscriere: Contactati managerul de proiect la
telefon: 0743 009 569 sau e-mail:

accelera@accelera.ro

Garantie: 100%

www.accelera.ro
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“Negocierea Complexda”

Open Training

Data:
22, 23 si 24 Octombrie 2014

Ce vom descoperi?

Psihologia negocierii

16 legi ale negocierii in
8 jocuri de negociere
cu Analizd Video si Auto-Evaluare

Psihologia reusitei in Negociere

Evaluare psihometrica
Profilul psihologic al negociatorilor de succes
Analiza profilului participantilor

Control si auto-control in negociere

Reflexe Eficiente in Negociere
Analizd Video si Auto-Evaluare
Pozitiondrile in Negociere
intelegerea si Controlul Emotiilor
Mesajul Non-Verbal
Auto-controlul Emotional si Comportamental

20 de Tactici Clasice de Negociere

20 de Studii de Caz din Afaceri
Ce faci dacé ...?
Analize si Aplicatii

Gestionarea situatiilor critice

Tipuri de blocaje si de conflict
Determinarea surselor reale ale conflictelor
Gestionarea conflictelor - Analize si Aplicatii

Trainer

Octavian GROZEA
Senior Consultant Accelera®

- 19 ani de experientd nationala

si internationald in Vanzari si
Managementul Vanzarilor

- Trainer certificat CNFPA,

specializat in dezvoltarea abilitatilor de
conducere a echipelor de vanzari

si negocieri complexe

- Antreprenor si fondator a 3 companii de consultanta in
vanzari si telecomunicatii

“Cursuri de negociere sunt multe,
de la multe companii.
Acesta este unul adevarat!
Felicitdri! ”

FLORENTINA SBIRNEA - Director General
Peste 1000 de marturii despre trainingurile Accelera®

la www.accelera.ro

Training DESTINAT: Tuturor Antreprenorilor,
Managerilor, Avocatilor si Reprezentantilor de
Vanzari care vor sa castige in negocierile
complexe cu partenerii de afaceri!

Numar de Participanti: 12
Locatia: Bucuresti

Pretul: 299 Euro (+tva) de persoana
Pretul include participarea la training, feed-

back, documentatia, diploma, pauzele de cafea
si pauzele de pranz in restaurantul hotelului.

Inscriere: Contactati managerul de proiect la
telefon: 0743 009 569 sau e-mail:
accelera@accelera.ro

Garantie: 100%

www.accelera.ro
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The Body Reader®
Comunicarea Non-Verbala

Open Training

Data:
20 si 21 Noiembrie 2014

Ce vom descoperi?

1. Concept general
- Comunicarea non-verbala, ratiune si instinct
- Microexpresiile: ce sunt si cum se formeaza?

2. Magia Primei Impresii

- Puterea zambetului si efectele pozitive

- “Handshake” — raportul de putere

- Tehnici NLP de influentare prin contactul vizual

3. Rapportul, Calibrarea si Influenta

- Pasi esentiali Tn a stabili rapport

- Efectele imediate ale rapport-ului

- Mirror vs. Match (oglindire vs. imitare)
- Calibrarea - comportamente cheie

- Influenta subliminala

4. Psihologia minciunii

- Adevar vs. Minciuna

- Top 7 Gesturi care tradeaza minciuna
- Cercetari si statistici

5. Jocurile de putere

- Gesturi care arata profilul dominant si dorinta
de putere

- Pozitionarea in raport cu partenerul de discutii

- Emoaotiile si modul in care le gestionam

6. Invadatorii — teritorii si spatii personale

- Zonele spatiului personal

- Reactii instinctuale aparute la invadarea
spatiului personal

- Teritoriu si proprietate

7. Alfabetul Gesturilor si Aplicatii practice
- Jocuri
- Analiza video si feedback

Trainer ‘

Amada BALTATEANU
Senior Consultant Accelera®

- 12 ani de experientd in Vanzari
si Dezvoltare Profesionald

- Specialist in Comunicare
Nonverbala

- Trainer certificat CNFPA

- Certified NLP Practitioner

- Certified HR Specialist

“Amada m-a ajutat sd constientizez
lucrurile importante si sa evoluez
rapid atdt in viata personala cat

si profesionala.
Rezultatele stau mdrturie!”

CLAUDIA ANDREI - Manager

Peste 1000 de marturii despre trainingurile Accelera®
la www.accelera.ro

Training DESTINAT: Tuturor celor care vor sa
“citeascd gdndurile ” partenerilor de afaceri si
tuturor celor care vor sa invete sa isi
controleze limbajul non-verbal!

Numar de Participanti: 12
Locatia: Bucuresti

Pretul: 199 Euro (+tva) de persoana

Pretul include participarea la training, feed-
back, documentatia, diploma, pauzele de cafea
si pauzele de pranz in restaurantul hotelului.

Inscriere: Contactati managerul de proiect la
telefon: 0743 009 569 sau e-mail:
accelera@accelera.ro

Garantie: 100%

www.accelera.ro
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PowerSales

Psihologie aplicata in vanzari

Open Training

Data:
11 si 12 Decembrie 2014

Ce vom descoperi?

PRACTICI PSIHOLOGICE
APLICATE IN VANZARI

Dubleaza-ti vanzarile!

Subiecte:

1. POWER FORCE - ce trebuie s3 fac pentru a
inversa raportul de putere in favoarea mea?

2. SELLING MATH — care este algoritmul
prezentarilor de maxim impact

3. RE-THINKING — cum construiesc in mintea
clientului o convingere pro-cumparare

4, TROJAN HORSE — cum s3 aplici o strategie
de vanzari

5. THE PRINCESS — cum s3-I transformi pe

client in ”salvatorul” tau

6. FERRARI PRINCIPLE — cum s3 utilizezi
vanitatea in vanzari

7. FEAR FACTOR - cum utilizezi frica
clientului in procesul de vanzare

8. ”LIE TO ME” — cum sa recunosti minciuna
pe fata clientului tau

9. POWER NEEDS — cum s3 influentezi prin
activarea nevoilor psihologice

Trainer ‘

Ovidiu ATANASIU
Senior Consultant Accelera®

- 20 de ani de experienta in
business, dintre care 14 ani de
experienta in motivarea si
dezvoltarea echipelor.

- Psiholog, NLP Business
Practitioner, Instructor
FireWalking, trainer certificat

- Trainer Tn outdoor education, evaluator de
competente profesionale, certificat in Managementul
Resurselor Umane, absolvent al Academiei Accor
- Autor a numeroase articole de specialitate in revista
Cariere si HR Manager si coautor al cartii: MAXIM —
Psihologia Motivdrii Fortei de Vanzari

o o o e e

Am parhc:pat la un tralnlng

extraordinar de bun care imi va
schimba viata cu siguranta.
Multumesc!”

SORIN STOICA - Director Vanzari

Training DESTINAT: Vanzatorilor si Leaderilor
Echipelor de Vanzari care vor sa isi creasca
performantele prin dezvoltarea abilitatilor de
influentare!

Numar de Participanti: 12
Locatia: Bucuresti

Pretul: 249 Euro (+tva) de persoana

Pretul include participarea la training, feed-
back, documentatia, diploma, pauzele de cafea
si pauzele de pranz in restaurantul hotelului.

Tnscriere: Contactati managerul de proiect la
telefon: 0743 009 569 sau e-mail:
accelera@accelera.ro

Garantie: 100%

www.accelera.ro



Acceleras

Acceleras
este leaderul in

accelerarea performantelor

prin schimbare, motivare

si dezvoltare! *




