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TRATEGIC
SALES
PROCESS™

Un TRAINING exceptional pentru 4
Antreprenori, Manageri si Profesionisti in Vanzari
cu experienta relevanta in afaceri!
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Afla acum!

- Care este diferenta dintre un plan si o
strategie de vanzari?

- Cum iti dezvolti o gdndire strategica in
abordarea clientilor?

\-..-::._ F . .
R - Cum poti ataca, cu succes, clientii
Bogdan:COMANESCU concurentei?
-22 de anidee - Cum iti aperi strategic clientii?

- Cum abordezi corporatiile?

Maroc) in Vanzari, Marketing,

Managementul Vanzarilor, Dezvoltare - Ce StrategiifOIOSeSC marile COmpanii?
Comerciala si Consultanta.

; Pests 200 g N\ gnsultants - Cum iti poti construi o sursd constantd de
si training in domeniul vanzarilor J Y "’

- Autor a peste 30 de articole publicate nol Cllenltl?

in reviste de specialitate si co-autor al

cartii ”"MAXIM — Psihologia Motivarii
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“Cu Accelera sigur
castigilll”

Alin NICULAE - Director General - OSCAR DOWNSTREAM SRL

DETALII:

Pentru detalii referitoare la
Data, Locatie, Program, PRET si
Reduceri speciale, accesati acum

e-mail: accelera@accelera.ro
telefon: 0743 009 569
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