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Infiintatd in anul 2005 ca filiald a Academy Accor Service, Accelera® este o companie
de Training si Consultantd specializatd in cresterea performantelor profesionale.

Multumitd Know-how-ului si a experientei internationale in domeniu, in primii 8 ani
de activitate, Accelera®a livrat programe de training si consultantd pentru 300 de
companii din Romdnia si a gazduit in sdlile sale de training peste 8.000 de cursanti.

Companiile aleg serviciile Accelera®pentru:
1. Know-how-ul international
2. Experienta practicd a trainerilor
3. Inteligenta solutiilor oferite si
4. Rezultatele concrete obtinute!

Portofoliul Accelera® si peste 600 de mdrturii despre serviciile noastre, veti gdsi la
www.accelera.ro

Open Training - Detalii, preturi si inscriere la: accelera@accelera.ro Acceler d-
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CATALOGUL CURSURILOR OPEN - 2013:

SUBIECTELE:

1. NEGOCIERI COMPLEXE - 20, 21 si 22 Februarie sau 24, 25 si 26 lulie
2. THE BODY READER® - LiIMBAJUL NON-VERBAL

- 28-29 Martie sau 22 - 23 August
3. PUBLIC SPEAKING ”PREZENTARI MEMORABILE”
- 18, 19 si 20 Aprilie sau 17, 18 si 19 Octombrie
4. PROJECT MANAGEMENT PENTRU DIRECTORII DE RESURSE UMANE
- 16,17 5i 18 Mai sau 19, 20 si 21 Septembrie

5. PURCHASING MANAGEMENT PENTRU VANZATOR]
— 13- 14 lunie sau 14 - 15 Noiembrie

CALENDAR:

FEBRUARIE

NEGOCIERI

COMPLEXE
20,215i22
Februarie
Bucuresti

IULIE

NEGOCIERI
COMPLEXE
24,2551 26
lulie
Bucuresti

MARTIE

THE BoDY
READER
LIMBAJUL
NONVERBAL
28 - 29 Martie

Bucuresti

AUGUST

THE BobDY
READER
LIMBAJUL
NONVERBAL
22 - 23 August

Bucuresti

APRILIE

PUBLIC
SPEAKING
”PREZENTARI
MEMORABILE”
18,1951 20
Aprilie
Poiana Brasov

SEPTEMBRIE

PROJECT
MANAGEMENT
PENTRU
DIRECTORII DE
RESURSE
UMANE
19,2051 21
Septembrie
Poiana Brasov

MAI

PROJECT
MANAGEMENT
PENTRU
DIRECTORII DE
RESURSE
UMANE
16,17 5i 18 Mai
Poiana Brasov

OCTOMBRIE

PUBLIC
SPEAKING
»PREZENTARI
MEMORABILE”
17,18si 19
Octombrie
Poiana Brasov

IUNIE

PURCHASING
MANAGEMENT
PENTRU
VANZATORI
13- 14 lunie

Bucuresti

NOIEMBRIE

PURCHASING
MANAGEMENT
PENTRU
VANZATORI
14-15
Noiembrie
Bucuresti

NOTA: Modulele

»TACTICI AVANSATE DE VANZARI”,

”»STRATEGIC SALES PROCESS”,

» ARTA INTREBARILOR” §i
”LEADERSHIP PENTRU DIRECTORII DE VANZARI”
sunt disponibile la cerere.

Detalii: accelera@accelera.ro

Open Training - Detalii, preturi si inscriere la: accelera@accelera.ro

Accelera.
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NEGOCIERI
COMPLEXE

20, 21 si 22 Februarie
sau 24, 25 si 26 lulie

TRAINING DESTINAT: Tuturor Managerilor,
Antreprenorilor, Avocatilor si Reprezentantilor de
Vanzari care vor sa castige in negocierile complexe cu
partenerii de afaceri!

Psihologia negocierii

\|/

16 legi ale negocierii in
B . . 8 jocuri de negociere
Cursuri de negociere cu Analizé Video si Auto-Evaluare
sunt multe, de la
multe companii.

Psihologia reusitei in Negociere
Acesta este unul g > g

\|/

adevdrat! Felicitdri!” Evaluare psihometrici
FLORENTINA SBIRNEA Profilul psihologic al negociatorilor de succes
Director General Analiza profilului participantilor

Peste 600 de marturii despre
trainingurile Accelera®
la www.accelera.ro

Control si auto-control in negociere

\|/

Reflexe Eficiente in Negociere

Analizd Video si Auto-Evaluare
Pozitiondrile in Negociere

OCTAVIAN GROZEA Intelegerea si Controlul Emotiilor

Senior Consultant Accelera® Mesajul Non-Verbal
Auto-controlul Emotional si Comportamental
- 17 ani de experientd nationald
si internationald in Vanzadri si
Managementul Vanzdrilor
- Trainer certificat CNFPA,
specializat in dezvoltarea abilitdtilor 20 de Studii de Caz din Afaceri
de conducere a echipelor de vanzdri Ce facidacad ...?
si negocieri complexe Analize si Aplicatii
- Antreprenor si fondator a 3 companii
de consultantd in vanzari si
telecomunicatii

20 de Tactici Clasice de Negociere

\|/

Gestionarea situatiilor critice

\|/

Tipuri de blocaje si de conflict
DURATA: 3 ZILE Determinarea surselor reale ale conflictelor
NIVEL: AVANSAT Gestionarea conflictelor - Analize si Aplicatii

LOCALITATEA: BUCURE§TI

Open Training - Detalii, preturi si inscriere la: accelera@accelera.ro 74CC9I erd.
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THE BoDY READER®

LIMBAJUL NONVERBAL

28 - 29 Martie
sau 22 - 23 August

TRAINING DESTINAT: Tuturor celor care vor sa
= [ A - » . . .
citeascd gandurile ~ partenerilor de afaceri si tuturor
celor care vor sa Invete sa isi controleze limbajul
nonverbal!

1. Concept general
- Comunicarea non-verbald, ratiune si instinct
- Microexpresiile: ce sunt si cum se formeazd?

2. Magia Primei Impresii

- Puterea zambetului si efectele pozitive

- “Handshake ” - raportul de putere

- Tehnici NLP de influentare prin contactul vizual

“Amada m-a ajutat sa
constientizez
lucrurile importante si
sd evoluez rapid atat

in viata personald cat 3. Rapportul, Calibrarea si Influenta
si profesionald. - Pasi esentiali in a stabili rapport
Rezultatele Stau - Efectele imediate ale rapport-ului
marturie! - Mirror vs. Match (oglindire vs. imitare)
CLAUDIA ANDREI - Manager - Calibrarea - comportamente cheie
Peste 600 de marturii despre - Influenta subliminald
trainingurile Accelera®
|la www.accelera.ro 4. Psihologia minciunii
- Adevdr vs. Minciund
AMADA - Top 7 Gesturi care trddeazd minciuna
BALTATEANU - Cercetdri si statistici

: ®
Senior Consultant Accelera 5. Jocurile de putere

- 11 ani de experientd in Vanzdri si - Gesturi care aratd profilul dominant si dorinta de putere
Dezvoltare Profesionald - Pozitionarea in raport cu partenerul de discutii

- Specialist Certificat UK - Emotiile si modul in care le gestiondm
in Comunicare Nonverbald

- Trainer certificat CNFPA 6. Invadatorii - teritorii si spatii personale
- Certificat NLP Practitioner - Zonele spa;iului personal

- Certificat in managementul e o , , ,
f Y - Reactii instinctuale apdrute la invadarea spatiului personal

Resurselor Umane, absolvent al A .
Academiei Accor - Teritoriu si proprietate

7. Alfabetul Gesturilor si Aplicatii practice
DURATA: 2 ZILE - jocurl

NIVEL: GENERAL
LOCALITATEA: BUCURE§TI

- Analizd video si feedback

Open Training - Detalii, preturi si inscriere la: accelera@accelera.ro 74CC€I erd.
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YPREZENTARI MEMORABILE”’
PUBLIC SPEAKING

18, 19 si 20 Aprilie
sau 17, 18 si 19 Octombrie

TRAINING DESTINAT: Managerilor, Directorilor,
Antreprenorilor, Trainerilor si Reprezentantilor de
Vanzairi care vor s devind prezentatori “cuceritori”!

1. Ce anume ii ajutd pe unii prezentatori sd
“cucereascd ” publicul?
2. Poate oricine sd “cucereascd” publicul?
3. Cum sd pregdtim si sd livrdm o prezentare care sd
impresioneze pldcut publicul?

“3 zile fantastice, total

diferite de alte cursuri 4. Cum sd ne descdtusdm imediat talentul de
(similare sau nu), curs prezentator?
in stilul inconfundabil 5. Cum sd interactiondm cu publicul incomod in timpul
“Bogdan Comanescu”! prezentdrilor?
icl” .. . . .
Fantastic! 6. Tehnici profesionale de Public Speaking
BOGDAN COSTACHE
- Key Account Manager — Atentie! Trainingul este unul Experiential! Presupune foarte multe
Peste 600 de mirturii despre aplicatii menite sd declanseze o schimbare rapidd in rezultatele
trainingurile Accelera® participantilor!

la www.accelera.ro

SUBIECTELE:
1. Psihologia prezentatorului vs psihologia publicului
2. Structurarea prezentarilor memorabile
3. Tehnici de oratorie vechi de 2.500 de ani
4. Tehnici profesionale pentru “cucerirea” mintii si a inimii
5. Gestionarea audientei ostile

BOGDAN COMANESCU
Senior Consultant Accelera®

DETINATORUL TITLUI
”Cel mai bun Speaker al anului 2012”
Business Days”

23 de ani de experientd nationald §i internationald in afaceri, fondator al
DURATA: 3 ZILE Accelera Business Strategy, Co-autor al cdrtii "Maxim- Psihologia
NIVEL: AVANSAT  motivdrii fortei de vanzdri”. Autor a numeroase articole de specialitate in
LOCALITATEA: POIANA BRASOV revista Cariere si HR magazin.

Open Training - Detalii, preturi si inscriere la: accelera@accelera.ro 74€C€I erd.
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Cursuri gratuite
pentru manageri
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Un bun Speaker este un
amplificator al gandurilor
SI emotillor pupliculul Sau.
LSte un om care isi
Intelege foarte bine
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- bogaan Comanescu —
revista Cariere

Open Training - Detalii, preturi si inscriere la: accelera@accelera.ro 74CC€Ier d-

Business Strategy




“Cel mai tare trainer

cu care am lucrat
vreodatd. Ovidiu, un

om de la care am

invatat multe, mai ales

lucruri care ma vor

ajuta atat pe plan
profesional cat si pe
plan personal. Merci
pentru cursul foarte

foarte fain.”

ZOLTAN LASZLO
- Team Leader —

Peste 600 de marturii despre
trainingurile Accelera®
la www.accelera.ro

PROJECT MANAGEMENT
PENTRU DIRECTORII DE

RESURSE UMANE

16,17 si 18 Mai sau
19, 20 si 21 Septembrie

TRAINING DESTINAT: Specialistilor In Resurse Umane
care au ca obiectiv cresterea eficientei proiectelor
interne de motivare, dezvoltare sau restructurare.

- Cum crestem eficienta proiectelor de Resurse Umane
la nivel de organizatie?
- Cum construim un plan de implementare a unui
proiect de Resurse Umane?
- Cum atragem, influentam si implicam managerii
departamentelor in implementarea proiectelor?
- Cum depistam si gestionam blocajele?
- Cum comunicam eficient la nivel de organizatie?
- Cum negociem bugetul de Resurse Umane?

STUDII DE CAZ:
- Proiecte de motivare non-financiara - Reusite si Nereusite
- Proiecte de comunicare interna - Cine stie si cine nu!
- Reducerile de personal - Evitarea efectelor negative
asupra echipelor
- Varstele personalului - Efectele timpului asupra
eficientei personalului
- Dezvoltarea profesionala - Efecte mari cu resurse mici
- Social Media pentru Resursele Umane

OVIDIU ATANASIU
Senior Consultant Accelera®

12 ani de experientd in motivarea si dezvoltarea resurselor umane.
Co-autor al cartii "Maxim- Psihologia motivdrii fortei de vanzadri”.
Autor a numeroase articole de specialitate in revista Cariere si HR
magazin. Psiholog, NLP Business Practitioner, Instructor FireWalking,
trainer certificat, trainer in outdoor education, evaluator de competente

DURATA: 3 ZILE
NIVEL: AVANSAT
LOCALITATEA: POIANA BRA§OV

profesionale, Certificat in managementul Resurselor Umane, absolvent
al Academiei Accor

Accelera.

Open Training - Detalii, preturi si inscriere la: accelera@accelera.ro
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Conferinta Nationald
a Directorilor de Vanzari

2011 - Editiaa 32

”La fiecare pas de cariera, se
aplicd legea ,ce te avanseazad, te
si omoara”. Cu alte cuvinte, iti ia
ani de zile sd devii un foarte bun

specialist in resurse umane.

Apoi, la un moment dat, ajungi

Manager. Daca vei continua sa

faci ceea ce fdceai inainte ca
specialist, vei obtine rezultate
slabe din punct de vedere
managerial. Si cazi inapoi pe
pozitia de specialist. La fel se
intdmpla cand faci pasul spre
leadership. Dar, dacda vei
continua sd administrezi task-
uri/activitati, te vei trezi
aruncat inapoi in
management.”

- Ovidiu Atanasiu -
Revista HR Management

elera

-
-
-
-

E

)

$
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PURCHASING MANAGEMENT
PENTRU VANZATORI

13 - 14 [unie sau
14 - 15 Noiembrie

TRAINING DESTINAT: Directorilor de Vanzari, Key
Account Managerilor, Reprezentantilor de Vanzari si
Antreprenorilor care interactioneaza cu Departamentele

de Achizitii ale corporatiilor.

- Stiu vanzatorii ce se intampla in birourile
achizitorilor?
- Cum construiesc achizitorii un plan de achizitii?
- Care este psihologia unui achizitor de succes

“Bai fratilor... |
1 si cum interactionam cu el?
MERITA!” a 7 .
- Ce tehnici de negociere folosesc achizitorii
DAN ZYBACZYNSKI si cum negociem cu ei?
- Marketing&Sales Manager — o . .
- Cum facem oferte care sa se diferentieze
Peste 600 de marturii despre N ‘e .. .
trainingurile Accelera® n OChll aChIZItOI"llOI"?
| . lera. v v N A
Bmaceeteae - Cum apdram pretul in procesul de vanzare

catre corporatii?
- Radiografia unei Selectii de Oferte

STUDII DE CAZ:
- Triunghiul Achizitor - Jurist - Vanzator
- Tipuri de blocaje in procesul de achizitie
- Tipuri de companii si tehnici de achizitii
- "Cele 6 temeri ale achizitorului”
- Secretele achizitorilor
- Exercitii de negociere si Simulari de afaceri

CATALIN DUMITRU
Senior Consultant Accelera®

17 ani de experientd in afaceri, dintre care
10 ani ca Reprezentant de Vanzdri si Manager de Vanzdri
si
6 ani ca Manager de Achizitii
= Combinatia perfecta pentru a preda acest subiect!
Trainer Certificat

DURATA: 2 ZILE
NIVEL: AVANSAT
LOCALITATEA: BUCURE§TI

Acceleras

Open Training - Detalii, preturi si inscriere la: accelera@accelera.ro .
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Detalii, preturi,
reduceri
si inscriere la:
accelera@accelera.ro

sau la telefon:
0743 009 569

Accelera.




