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Training exceptional

"Vanzarea psihologica in perioadele de crizd"

Cum reusim sa crestem vanzarile?
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Bucuresti, 14 aprilie 2009

Dragi prieteni,

In doar cateva sdptdméani de la publicare, articolul "Vanzarea Psihologics
n perioadele de criza" a avut peste 10.000 de cititori. Dintre acestia,
peste 500 ne-au trimis comentarii, remarci si cereri privind
organizarea unui training open pe tema adaptarii vanzarilor la
situatia de criza financiara.

Pentru cd recesiunea economica va dura si pentru ca specialistii in
vanzari au acum cea mai mare nevoie de schimburi de experienta si de
tehnici eficiente de vanzare, vom organiza la finalul lunii aprilie un
training exceptional de vanzari.

A ll1-a editie a training-ului va avea loc in datele de 24 si 25 aprilie 2009 si
se va concentra pe urmatoarele teme:
- psihologia cumparatorului in perioadele de criza
- strategii si tehnici de vanzare B2B adaptate la actuala
situatie economica din Romania,
- tactici psihologice de convingere a cumparatorului si
- studii de caz despre companii care si-au adaptat deja

strategia la situatia economica.

Pentru ca situatia economica este una dificila, oferim o reducere
exceptionala de 50% pentru inscrierile facute pana la data de 20
aprilie 2009.

Cu prietenie,

Ovidiu Atanasiu 509
Accelera® reducere
Académie Accor Services pentru

specialistii
in vanzari!
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Training exceptional de vanzari:
"Vanzarea Psihologicad in perioadele de crizd"

Destinat: Tuturor celor care lucreaza in vanzari
Conditie de participare: Sa aiba experienta in vanzari
Obiectivul: Cresterea rezultatelor in vanzare, in perioadele de criza

Subiecte:

1. PSIHOLOGIA VANZATORULUI IN PERIOADELE DE CRIZA
- 80% din succesul in vanzari este psihologie

2. PSIHOLOGIA CUMPARATORULUI IN PERIOADELE DE CRIZA
- Cand stii ce gandeste si ce simte, il poti controla

3. PSIHOLOGIA AUTORITATII SI A INCREDERII
- In perioadele critice, oamenii se lasa mult mai greu influentati

4. CONSTRUIREA RELATIILOR
- Fenomenologia relatiei si Networking-ul

5. STRATEGII SI TEHNICI DE VANZARE
- Abordarea, prezentarea, ofertarea si hegocierea

6. TACTICI PSIHOLOGICE DE CONVINGERE A CUMPARATORULUI
- Cuvinte cheie pentru vanzarea in perioadele de criza

7. STUDII DE CAZ DESPRE COMPANII CARE S-AU ADAPTAT
- Cum si-au adaptat unele companii strategia comerciala?

Trainer:
- Ovidiu Atanasiu

Durata: 2 zile

Pret: 210 Euro (+TVA) / zi

Oferta speciala: Un training

Reducere de 50% pentru inscrierile facute pana bazat pe
18 ani de

experienta

la data de 20 aprilie 2009,
(adica 105 Euro (+TVA) / zi)

Pretul include:
Trainingul, materialele, pauzele de cafea, masa de
pranz si diplomele de absolvire.

nationala si
internationala

in vanzari
Garantie: 100% - daca in primele 4 ore de

training nu simti ca te va ajuta in cresterea
vanzarilor, primesti inapoi banii.
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Vanzarea Psihologica
In perioadele de crizd

Psihologia cumparatorului s-a schimbat semnificativ din
cauza recesiunii economice. Ca urmare, sunt necesare:
1. 0 nouad strategie comercialqg,
2. noi tehnici de abordare a vanzarii B2B si
3. noi tactici psihologice de convingere a
cumparatorilor
Implementarea acestor schimbadri aduce rezultate
imediate in cresterea vanzarilor!

Bogdan Comanescu | Ovidiu Atanasiu

Director General Senior Consultant
Accelera® - Académie Accor Services Psiholog
18 ani de experienta 7 ani de experienta in vanzari
nationala si internationala 8 ani de experienta in dezvoltarea
in vanzari profesionala si personala

Training:
"Vanzarea Psihologica in perioadele de criza"

PENTRU INSCRIERE:

0743.009.569
Sau

open@accelera.ro
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